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Firma Yvonne majitelky Ivy Uncovské
a firma Ivo Lizna maji na prvni pohled
spole¢né jen jedno — obchod s obuvi na
Nameésti Dr.Snétiny, pod parkoviStém na
RiZovém namésti v Boskovicich. Obchod
patii Ivo Liznovi a soucasné jsou v ném na-
bizeny také textilni vyrobky krejcovské fir-
my Yvonne. Pak snad jeSté kiestni jména
majiteli... Béhem rozhovoru jsem vsak
zjistil, Zze spole¢nych atributi maji oba
podnikatelé mnohem vice. PredevsSim je
zcela patrno, Ze podnikani, kterému se vé-
nuji, je soucasné i jejich velké hobby. Hned
v ivodu jsem se dovédél, Ze si navzajem po-
mahaji radou, predavanim uzite¢nych in-
formaci i kontaktd. Oba se shodli na tom,
Ze si vzajemné spoluprice velmi ceni. Jsou
také ¢lenové Obchodni hospodarské komo-
ry, jejiz boskovickou pobocku chvali za ak-
tivni pomoc podnikateliim.

m MuzZete prosim ve struc¢nosti pred-
stavit svoje firmy?

I. Uncovska: Nase krejcovskd dilna
v Chrudichromech zaméstnava 6 $vadlen,
které $iji z vyhradné Ceskych latek domaci
textil — zastéry, halenky, kalhoty, flanelové
kosile, trenyrky a no¢ni koSile. NaSe vyrob-
Ky putuji prostiednictvim dealert do fady
obchodi po celé CR, odbér mame
i v Némecku a zasobujeme také jednoho vy-
znamného velkoobchodnika v Rakousku.
Mezi naSe stdlé velkoodbératele patfil napii-
klad Magnet — Camif a.s. Pardubice, zasil-
kovy obchod s dlouholetou tradici. V roce
2001 nam tato spolecnost udélila titul
LAutorizovany partner”, kterym vyjadfila
ocenéni kvality naSi price a uznini naSich
uspésnych obchodnich vztahi.

I. Lizna: Hlavni obchodni ¢innosti mé
firmy je velkoobchod s kvalitni koZenou
obuvi. Dovazim obuv z Polska, Slovenska,
Madarska, Itdlie a nyni také z Francie.
Dodédvam obchodnikiim u nds i na Sloven-
sku. V Boskovicich jsem oteviel prodejnu
na Namésti Dr. Snétiny la. Kromé& persona-
Iu v této prodejné mam jen jednu ucetni
a jednoho stélého dealera.

m Reknete nam néco vic o vasem zboZi?

I. Uncovska: Vyrabime sice i dal§i zbozi,
ale naSim hlavnim vyrobkem jsou zdstéry.
A pro¢ to nepfiznat, zastéry je také mé ne-
jmilejsi téma. Nedavno jsem zacala dokonce
sbirat staré fotografie historickych zéstér, je-
jich nékdejsich modelu.

Zakladem naSich vyrobk je kvalitni mate-
ridl, ktery jsme doposud odebirali predevsim
od firmy Tiba a.s. ve Dvofe Krdlové n. L.
Tato textilka, kterd Cerpa ze staletych zkuSe-
nosti cechtt soukenickych, tkalcovskych
a barvifskych, vyrabi velmi kvalitni potiSténé
bavinéné a viskoézni tkaniny a jejich smési.
Z nepieberného mnoZstvi jejich dobfe sladé-
nych barevnych kolekei je co vybirat.

Stfih je dalsi kliCovy problém kvalitniho
vyrobku. Existuje mnoho variant, jak zasté-
ry vytvafet a zdobit. Jiny vkus maji Zeny
u nds, jiny v Rakousku. Na§im hlavnim ci-
lem je, aby se Zena v nasi zdstéfe citila dob-
fe, aby ji ,,sedla” a to i tehdy, kdyZ je plnéj-
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Iva Uncovskd. Ivo Lizna.

§i postavy. A navic musi i dobfe vypadat,
musi platit, Ze je doma stejné krasna, jako na
ulici ve vychazkovych Satech.

I. Lizna: Obuv, se kterou obchoduji, pat-
fi do kategorie spolecenské a vychazkové
obuvi, at jiZz panské, nebo damské. Veskera
obuyv, kterou dovdzim a nabizim je vyrdbéna
z kvalitnich materidld. Rad bych se zminil
o spravném vybéru obuvi. Zatimco pro ma-
nagera v bance je zfejmé pfipustna jen erna
bota s koZenou podrdzkou, pro pohodInéjsi
noSeni je tfeba vybrat podeSev s mékei gu-
mou, kterd je pro chtizi pfijemné;jsi. Pokud
si mlady chlapec nebo divka vybiraji spole-
Censkou obuv napriklad do tane¢nich, a do
té doby nosili jen volnou sportovni obuv, lze
predpokladat, Ze chodidlo je uvolnéné a bu-
de chvili trvat, nez se naformuje do relativ-
né té€sného prostoru lodicky nebo modni
panské boty. DuleZitd je také spravna péce
o obuv, zvlasté koZenou, a pak to, co bych
nazval ,,odpoc¢inkem” boty. Tedy nutnost ne-
chat obuv fadné vyvétrat, odpocinout , ne-
nosit kazdy den od rdna do vecera stéle jed-
ny a tytéZ boty jen proto, Ze se mi libi. V té-
to souvislosti jeSté jednu poznamku: zakaz-
nici si Casto pletou zaru¢ni dobu s Zivotnos-
ti. Zatimco zarucni doba je standardné 2 ro-
ky, u Zivotnosti velmi zaleZi, jakym zptliso-
bem a jak Casto je obuv pouzivana, jak je
o ni pecovano. Pii nespravném uZivani a pé-
¢i muze dojit k nadmérnému opotiebeni, tie-
ba i dlouho pfed uplynutim zdrucni doby.
Uvedu priklad: zdkaznik si koupi spolecen-
skou obuv a tuto vyuZivd i na béZné noseni.
Timto dochdzi k vétSimu opotiebeni.
Zéakaznik jde boty reklamovat a zlobi se,
kdyz je mu feCeno, Ze se nejedna o vyrobni
vadu, ale nespravné uZivani, na které se za-
ruka nevztahuje.

Jesté bych se chtél zminit o détskych bo-
tach. Jestli dospéli jdou nakupovat na trznici,
Je to vé&c jejich vkusu. Casto viak rodi¢e kou-
pi malému ditéti u trhovct boty, které jsou
vyrobeny nejen nekvalitng, co se jejich tvaru
tykd, ale hlavné jsou z nekvalitnich, nepro-
dySnych materiala. Méli by si vSak uvédo-
mit, Ze hazarduji se zdravim svého potomka.
Snaha uSetfit v tomto piipadé miZe nevratné
poskodit nohu ditéte v dobé&, kdy se vyviji.
Vim, Ze détska obuv je vieobecné povazova-
na za drahou. Je ale tfeba védét, Ze vyroba
malé détské boty je ekonomicky témér stejné
naro¢nd jako velké, dospélé boty. Pouzivaji
se stejné technologické zafizeni préce Sicek
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m Jaké byly zacatky vaseho podnikani?

I. Lizna: Podnikat v obchod¢ jsem zacal
pred 12 lety. Dovozu obuvi se vénuji od ro-
ku 1997.

I. Uncovska: Ja jsem ptivodné pracovala
v okresnim muzeu a zac¢atkem 90. let jsem si
kladla otazku, zda se mam bez zkuSenosti,
znalosti, jen s odvahou, pustit do podnikéni.
Byl to krok do nezndma a ja vykrocila.
Naprosto bezhlavég, zato s piesvéd¢enim, Ze
poctivou praci, slu$nosti a kvalitnimi vyrob-
ky z kvalitnich materiali prorazim a uspéji.
Obor byl jasny; bodejt by ne, vzdyt jsem vy-
rustala v oblasti, kde krej¢ovska vyroba ma
kofeny uZ v prvni poloving 18. stoleti. V na-
§i rodiné bylo samozfejmosti si usit témét
v§e — od obleceni pro déti, pies Saty, kabaty
az tieba po pro$ivané bundy. Své prvni mo-
dely jsem tvofila ve staroZzitné loZnici, kte-
rou dostal milj déda od tovarnika Stiebera
z textilky ve Svitdvce za dlouholetou vyni-
kajici praci.

Zacinali jsme s jednim Sicim strojem
Minerva a jednim entlovacim strojem s dir-
kovackou. A také s nadSenim celé rodiny, kte-
rd mi byla velkou oporou. 10. ledna 1991 je
datum na paragonu z ndkupu prvniho materi-
élu, flanelu na panské kosile. Ja jsem se nau-
Cila je ru¢né stifhat po nékolika vrstvach, teta
Sila a stryc oknoflikoval. Pak jsme koSile na-
lozili do auta a jeli nabizet do obchod s tex-
tilem. A vida — dafilo se! Sly na odbyt dobfe,
byly z kvalitniho materialu a poctive Sité.

m Pochlubte se svymi nejvétsimi iispéchy.

I. Uncovska: Nejvétsim dspéchem bylo
ziskani titulu Zivnostnik Jihomoravského
kraje, ktery jsem ziskala v roce 2006.
Velkou vahu kladu také na ziskdni
Certifikatu jakosti z Textilniho zkuSebniho
ustavu v Brné, ktery potvrzuje jakost naSich
vyrobkil. Z ostatnich dspéSnych udalosti
snad jen heslovité: G¢ast na setkdni podnika-
teltt s tehdej$im predsedou vlady MiloSem
Zemanem a pfedsedou Ruské federace
Michailem M. Kasjanovem v Praze, pravi-
delnd vystavni ¢innost na regiondlnich vy-
stavach a také na mezindrodnim veletrhu
Styl a Kabo v Brné, setkdni s podnikateli
z Portugalska v Brnég, Gc¢ast na mddni pie-
hlidce v Boby centru pfi vyhlaSeni soutéze
,.Kocka radia Krokodyl”, ocenéni ,,Autori-
zovany partner Magnet Camif a.s.”... NaSlo
by se toho asi vic. Ale abych fekla pravdu,
tak nejveétsi radost ze v§eho mné udéla roz-
zafeny tismév babicky v Domové dichodci,
kterd dostane moji novou zastéru a fekne:
,,Ta je krasna!”

I. Lizna: Nejen uspéchem, ale také nut-
nosti je ucast mé firmy na rGznych vysta-
véch, z nichZ nejprestiznéjsi je mezinarodni
veletrh Styl a Kabo na brnénském vystavis-
ti. Velkym uznanim mé prace je skute¢nost,
Ze obchodnici jiZ védi, Ze nabizim vZdy kva-
litni vyrobky. Dobré jméno firmy je stejné
cenné, jako jind uzndni. V mé prodejné
v Boskovicich jsem rozsitil sortiment a kro-
mé obuvi a vyrobkil firmy Yvonne proda-
vam kompletni sortiment pro muZe, ktery se
rozhodne spolecensky obléci, tedy obleky,
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kosile, doplitky a boty. Novinkou od tnora
tohoto roku je prodej spodniho pradla a pla-
vek. Ja se domnivam, Ze ocenénim dobré
prace firmy je kazdy jednotlivy zdkaznik,
ktery od nas odchazi spokojen.

m Mate néjakou zajimavost z vasi ¢in-
nosti?

I. Lizna: Pravé ted jednam se svym part-
nerem z Francie o dovozu détskych bot, které
oni vyrabi se sloganem ,,Bota, kterd roste s va-
$im dit€tem”. Jedna se o patent, ktery umoz-
fiuje podle potfeby prodlouzit botu asi o jedno
Cislo, takZe slouZi ditéti o néco déle. Dovoz za-
héajime pravdépodobné na jafe pfiStiho roku.

I. Uncovska: Moje vyrobky se takovym
vyndlezem chlubit nemohou. Dala bych tedy
k dobru vzpominku na dva obchodni zastup-
ce, ktefi pro nas diive pracovali. Pavel
a Lada byli z Brna, a co jim nikdy nechybé-
lo, byl humor. Zacatkem 90. let nebylo po
mobilnich telefonech jesté ani vidu ani sle-
chu. Pani zastupci zastavili u nds na dvore
ve vozidle zn. Trabant Combi DeLuxe
a spolujezdec mél na kliné klasicky cerny
telefon s kulatym vytacenim. DrZel sluchat-
ko u ucha a po zastaveni jeSté dokoncoval
hovor: ,,Ne, do Ostravy to dnes nestihneme,
zboZi vam dovezeme aZ v pondéli. Na shle-
danou.” Oba se s kamennou tvafi kochali
naSemu UZasu, kdyZ jsme obchazeli
Trabanta a nechapali, jak to funguje. Nebo
zastavili v malém mésté u chodniku a ptali
se nic netusici chodkyné: ,,Prosim vas, jede-
me tady spravné rovné?” A zmatend pani
odvétila: ,,Ano, ale brzo bude zatacka..."

m Jaké jsou vase zajmy a konicky?

I. Uncovska: M¢ bavi hodné fotografo-
vani, rada jezdim na svém Cerveném skutru.
Relaxuji pii pofddani rznych zajimavych
akei jako je Den déti, Mikul4sska zdbava,
détsky karneval, Buchtobrani, nebo modni
prehlidka v Domové dichodct.

I. Lizna: Bavi mé volejbal, ale je pravda,
Ze mam na n&j stidle mdlo Casu. Jinak je
mym konickem cestovani, kterého si pii své
praci uziji dostate¢né.

m Posledni otazka — vaSe plany a cile?

I. Uncovska: V letosnim roce dokoncuje-
me pristavbu nové stfiharny, skladu a kance-
lafe. S odbytem v Ceské republice nemame
potiZe, radi bychom ale zvysili export.
V soukromém Zzivoté bych rada pokracovala
ve fotografovani a dokumentaci Zivota v na-
§i vesni¢ce Chrudichromech, a také budu
pokraCovat ve sbirani historickych fotek za-
stér. Ve svém Zivoté, at uz soukromém, nebo
ve firmé, se fidim krédem, které jsem si sta-
novila: Je dulezité védét, co chci, za timto
cilem jit slu¥né, poctivé, ale tvrdé.

I. Lizna: Na rozdil od pani Uncovské jsem
dosud nad Zadnym krédem nepiemyslel, ale
muiZu fict, Ze s ni naprosto souhlasim. Mym
cilem je kvalita. Kvalita zboZi, se kterym ob-
choduji, kvalitni servis poskytovany mym
partneriim a v neposledni fadé¢ i kvalitni ro-
dinny Zivot. Takovych cilii se neda dosdhnout
jinak, nez slu§nou, poctivou a tvrdou praci.

Pani Uncovskd, pane Lizno,
dekuji Vdm za rozhovor. Petr Handcek
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